
【佐藤 たかあき 氏 プロフィール】
長岡市出身、新潟デザイン専門学校卒。平成１２年に独立するも平成１
９年には不況により仕事が激減。実家の靴小売店の倒産も重なり、一念
発起して販売促進を学び直す。その後、受注獲得の為に工夫した自身
の名刺が評判を呼び名刺専門業者となる。顧客は全国に広がり、お面
をかぶる営業スタイルも話題となり、複数のメディアにも登場。顧客企業
の販促支援も手掛ける傍ら、自ら実践し成果を上げたお金を掛けない販
促手法をセミナー形式で多くの企業経営者に伝授している。

お問合せ：福井商工会議所 流通第二部会事務局 TEL：０７７６－３３－８２８４

日 時：平成３０年11月27日(火) 14:00～16:30
会 場：福井商工会議所ビル 地下 国際ホール

受講料：無 料（要事前申込）

定 員：６０名

内 容：①ニュースレターとは何ぞや？（チラシやＤＭとの違い）

②売込まずに売れる！ニュースレターのカラクリ

③小さな会社もやっている！中小企業での成功事例

④これなら誰でもできる！瓦版作成３つのステップ

⑤記事のアイデアが無限に出てくるネタの発掘法

講 師：美写紋堂（魔法の名刺屋）代表 佐藤 たかあき 氏

福井商工会議所 流通第二部会事務局 宛 ＦＡＸ：０７７６－５０－６７８９

ニュースレター作成＆活用セミナー（11/27）受講申込書

事業所名

事業所住所

〒 －

受講者役職 受講者名

ＴＥＬ （ ） － ＦＡＸ （ ） －

※ご記入いただいた情報は、福井商工会議所からの事業のご案内に利用させていただく場合があります。

福井商工会議所 流通第二（小売業）部会 主催

ニュースレターは、お客様との絆を深める販促ツールの一つです。安定した売上を維持している
お店は、“固定顧客“すなわちリピーターに高い頻度で情報を配信することで売上を安定させる仕
組みを構築しているのです。

ただし、単なるＤＭではお客様に関心を持ってもらうことは出来ません。お客様が到着を待ち遠し
く思うようなニュースレターを作成できれば、飛び込み営業・お願い営業・価格競争ともサヨナラで
きるかもしれません。今回のセミナーでは、そんなニュースレターの作成方法について事例を交え
ながらお話しいただきます。


